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Kemer Tohum Seri A Seri B Daha
Stkma -Melek/ Girisim -Girisim -Girisim ileriki
-0z Sermaye Sermayesi Sermayesi Sermayesi Asamalar
--$500K-2M - $3-6M /Risk
Sermayesi
-$8-12M

* Degerler Silikon Vadisi pazarindan alinmistir. Ulkeden iilkeye ve sektérden sektodre gore degisiklik gosterebilir.
Kaynak: \Mastering the VC Game (Jeffrey Bussgang, General Partner at Flybridge Capital Partners)



http://www.slideshare.net/bussgang/

Ne Hazirlamalisiniz?

1) Toplanti randevusu almak  2) Toplantida kullanmak  3) Toplanti sonrasi takip icin

icin icin yollamak Uzere
1 Sayfalik
Yatirimci Sunumu

e Burada amag randevuyu (10-15 slide) Toplﬁr)tl.dan .

alabilecek kadar ilgi e_d'_nfj'g'mz gerl

uyandirmaktir. bildirimlere gore

) ] reviz ilmis sunum

1 Ciimlelik sz el SUnl
e (Bakiniz: Give Us Your

Best One-

Sentence Pitch)
e ~30 Saniye

1 Paragraflik

e (Bakiniz: How To Perfect
Your Pitch)

e ~2 Dakika



http://techcrunch.com/2011/12/30/startups-give-us-your-best-one-sentence-pitch/
http://video.foxbusiness.com/v/3890061/how-to-perfect-your-pitch
http://www.businessinsider.com/airbnb-a-13-billion-dollar-startups-first-ever-pitch-deck-2011-9
https://bitly.com/bundles/royrod/2
http://www.slideshare.net/hnshah/mintcom-prelaunch-pitch-deck

Ozet Yazinizda Olmasi Gerekenler

Sirket Ozeti: 1-2 ciimle ile ilk olarak ne yaptiginizi anlatin.

Neden sizin takiminiz bu isi yapabilecek en uygun ekip?: Teknik yeteneklerinizden ve
onceki is deneyimlerinizden bahsedin.

Bugline kadarki ilerleme: Musteri sayisi ve gelir tablonuzu paylasin.

Pazarlama ve Dagitim: Musterilere nasil ulasacaginizi anlatin.

‘ Birim Fiyatlandirma: Musteri basina XX ciro.

‘ Pazar Payi: Sektor blyukligl, mevcut firsatlar ve rakiplerden bahsedin.

‘ Uriin: Ekran gérintileri ve kisa demo linki




Girisimci Sunum Taslagi Ipuclan

Kendi sunumunuzu yaratin ve kendi hikayenizi bu taslak dogrultusunda
sekillendirin.

Bu olmasi gereken bolimlerin ve bilgilerin bir listesidir. Kendinize gére uyarlayin.
Tasarim onemlidir! Markanizi sunumunuza yansitin.

Her sayfanin basligi o sayfayi 6zetlemelidir. Eger tek baslikta 6zetleyemiyorsaniz
cok fazla bilgi paylasmissiniz demektir.

Sunumunuza hazirlanirken bircok defa prova yapin.

Sunum sizin sozel olarak anlattiklarinizi destekleyici nitelikte olmalidir (resim,
grafik, video, demo, vb). Sunum icerigi ile konustuklariniz birebir ayni
olmamalhdir.

Yatirimcilar sunumlara degil sirket ve kisilere yatirim yapar.




Girisimci Sunumu: PROBLEM/FIRSAT

azar ihtiyaclari nelerdir?

* Hikayenizin baslangic noktasi burasi.
Cozeceginiz problem (var olan veya
olusmakta olan) veya belirlediginiz
firsati acikca belirtin.

Urtininizian hikayesini anlatin

(Urlinliniiz neden Uretildi?).
Yatirimcinin sizin 5
Uriininize/servisinize olan ihtiyaci iyi
anlamasi lazim.




Girisimci Sunumu: COZUM

Uriin/Hizmet nedir? Daha once belirtilen problemi nasil
¢6zmektedir?

* Eger dinleyici kitle ne yaptiginizi anlamiyorsa sunumunuzun geri kalanini
takip etmeyecektir.

* Yatirimci sizin verdiginiz billgileri partnerlerine kolay ve hizli bir sekilde
aktarabilmelidir.

e Eger bu kisimda gereginden fazla vakit harcarsaniz sunuma hakim
olmadiginiz izlenimi verebilirsiniz.

e Detayl bilgileri, linkleri ve demolari ek kismina birakin. Yatirrmci daha
fazla bilgi edinmek isterse buraya bakacaktir.




Girisimci Sunumu: EKIP

Uriiniiniizii veya hizmetinizi
sunmak i¢cin en donanimh ekip Ana
oldugunuzu ispatlayin. Ekip

 Yatirimcilar yarattiginiz

[ [ ]
Uriin/teknoloji kadar ekip yapiniza L
) : Ikincil
onem vermektedir. :
Ekip

e Sirketinizdeki 3-4 ana kisiden ve
gecmis deneyimlerinden bahsedin.

Destek
* Ekibinizdeki olasi eksikliklerden ve Ekibi

[ ]

gelecek ise alimlardan bahsedin.




Girisimci Sunumu: PAZAR

Miisterileriniz kim/nerede?
Hitap ettiginiz pazarin buyuklugii
nedir?

BUYUKLUK énemlidir!

Hedef pazarinizin ne kadarina sahip
oldugunuzu ve ne kadarina sahip olmayi
planladiginizi tanimlayin.

Neden miisterilerinizin sizin
urlinliniizii/servisinizi kullanacagina
inaniyorsunuz? Bu konu ozellikle yeni Urinler
icin ve yeni bir pazara girmekte olan sirketler
icin onem tasimaktadir.

istatistikler gosterin ve varsayimlarinizi
aciklayin.

Uygun durumlarda makroekonomik ortami
anlatin.




Girisimci Sunumu: IS MODELI

Nasil musteri kazanacaksiniz? Nasil paraya ¢evireceksiniz?
* Gelir modeliniz nedir? Calisma modeliniz nedir?

* Vaka calismasi veya orneklerle sirketinizin sundugu deger 6nermesini
nasil karsiladigini aciklayin.

* Performansinizi gdsteren 6nemli basari gostergelerini belirtin.

 Farkli is kollarini net bir sekilde ortaya koyun.




Girisimci Sunumu: RAKIPLER

akipler kim ve siz neden onlardan daha iyisiniz?
* Rekabet avantajlariniza odaklanin.
Rekabet ortamindan nasil farkhlastiginizi gésterin.
Eger mimkinse musteri referanslari ekleyin.

Rekabetin olmasi pazarin potansiyelini dogrulayabilir; unutmayin 6nemli olan
fikri nasi uyguladiginizdir.

® Online Erisim

Siz (Buraya Logonuzu Koyun) 00\ ciaeon

¢ 5 Lokasyon

Rakip A e 50% daha yavas hizmet
Ra k|p B : Iic())lé)?’/zyc?anhzoykava§ hizmet
Ra k|p C : licc))lé)?’/zyc(l)anhzoykava§ hizmet
Rak|p D ¢ Lokasyon Yok

* 100% daha yavas hizmet




Girisimci Sunumu: FINANSALLAR

Kategori
. 6
Istatistik  Kategoril  Kategori2  Kategori3  Kategori 4 5
Kategori 1 2 3 4 5 4
Kategori 2 3 3 4 5 3
Kategori 4 5 5 5 5 .
0 . . . .

Category 1 Category 2 Category 3 Category 4

ana kadar neleri basardiniz?

Girisim Sermayesi sirketleri, sirketlerin sadece tek bir anini degil gelisimini gormek isterler. Sirketinizin
profiline ve glicli yanlarina gore asagidaki bilgileri ekleyebilirsiniz:
* 3-5 senelik finansal projeksiyonlar

Gelir dagihimi / Gelirin bliyime orani (Blylimenin nedenlerini gdsterebilirsiniz )

EBITDA / EBITDA % (Bu oranlar yatirimciya zaman iginde finansal performansinizin nasil gelistigi

hakkinda bilgi verecektir)
Sermaye tiketme hizi / Maliyet/ Maliyet Dagilimi
Nakit Akisl

Unutmayin: Finansal projeksiyonlariniz (Finansal durumunuza oranla) 6zet bir seviyede olmalidir.




Girisimci Sunumu: YATIRIM

Ne kadar yatirima ihtiyaciniz var ve bu
yatirnrmla neler yapacaksiniz?

Paraya neden ihtiyaciniz var? Neden simdi? Yatirimi nasil
kullanacaksiniz?

Sirketi anlamli bir asamaya ulastirmak icin dogru miktari
istediginizi gosterin.

Odaginizi ¢ikis stratejiniz Gzerine kurmayin. Sunumunuz
basarili bir sirket kurmak UGzerine olmali, birilerine
satabileceginiz bir sirket yaratmak tzerine olmamalidir.
Yatirimci su anda yatirim yapmasinin aciliyetini hissetmeli,
yatirnmin gerceklesmemesini kendisi icin kagiracaklari bir
firsat olarak gormelidir. ideal olarak bu aciliyet misteri
odakl olmalidir. (Sirket odakli degil).

Unutmayin: Yatinnmcilar size paradan daha fazlasini
sunabilirler.




Girisimci Sunumu: EK BOLUM

Bu sayfalar yatirrmcinin baska sorulari olmasi durumunda
mevcut sunumunuza ek olarak sunabileceginiz daha detayl
bilgileri icermelidir.

e Ornek: Vaka analizleri, 5Snemli sektor istatistikleri, tiriin veya finansal
bilgiler hakkinda daha detayli bilgi.




Onerilen Kaynak Linkler
_

Fon Toplama
Hakkinda

— Jeffrey
Bussgang

— Both Sides of
The Table

- Simonolson

Ihmedved

Link Sunum Teknikleri
Hakkinda

http://www.slideshare.net/bu

ssgang/
- fox business

http://www.bothsidesofthetab
le.com/pitching-a-vc/

techcrunch
http://www.slideshare.net/sim
onolson/understanding-
venture-capital

- venturebeat

Link

http://video.foxbusiness.com/
7761734 /?category_id=1292d
14d0e3afdcfOb31500afefb927
24c08f046

http://techcrunch.com/2011/
12/30/startups-give-us-your-
best-one-sentence-pitch/

http://venturebeat.com/2012/
01/05/how-to-tell-your-story-
in-2-4-minutes-and-win/

http://www.slideshare.net/jh
medved/venture-capital-101

Zooppa;

" Ornek sunumlar: Airbnb:

Best Pitch Deck Examples on SlideShare;
Mint.com Pre-Launch Pitch Deck; Roamler;



http://www.slideshare.net/bussgang/
http://video.foxbusiness.com/7761734/?category_id=1292d14d0e3afdcf0b31500afefb92724c08f046
http://www.bothsidesofthetable.com/pitching-a-vc/
http://techcrunch.com/2011/12/30/startups-give-us-your-best-one-sentence-pitch/
http://www.slideshare.net/simonolson/understanding-venture-capital
http://venturebeat.com/2012/01/05/how-to-tell-your-story-in-2-4-minutes-and-win/
http://www.slideshare.net/jhmedved/venture-capital-101
http://www.businessinsider.com/airbnb-a-13-billion-dollar-startups-first-ever-pitch-deck-2011-9
https://bitly.com/bundles/royrod/2
http://www.slideshare.net/hnshah/mintcom-prelaunch-pitch-deck
http://www.roamler.com/
http://zooppa.com.br/

