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Kaynak: Mastering the VC Game(Jeffrey Bussgang, General Partner at FlybridgeCapital Partners)
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Kaynak Geliştirme Dinamikleri Dinamikleri 

hǊǘŀƭŀƳŀ ȅŀǘƤǊƤƳŎƤ ƘƛǎǎŜ ƻǊŀƴƭŀǊ: 

DƛǊƛǒƛƳ {ŜǊƳŀȅŜǎƛ: 20 ς30%

(aŜƭŜƪ ¸ŀǘƤǊƤƳŎƤ: 1 ς10%)

http://www.slideshare.net/bussgang/


Ne Hazırlamalısınız? 

1{ŀȅŦŀƭƤƪ

ωBurada amaç randevuyu 
alabilecek kadar ilgi 
ǳȅŀƴŘƤǊƳŀƪǘƤǊΦ 

1 Cümlelik

ω(.ŀƪƤƴƤȊ: Give Us Your 
Best One-
SentencePitch)

ω~30 Saniye

1tŀǊŀƎǊŀŦƭƤƪ

ω(.ŀƪƤƴƤȊ: How To Perfect 
Your Pitch)

ω~2 Dakika

¸ŀǘƤǊƤƳŎƤ {ǳƴǳƳǳ      
(10-15 slide)

¢ƻǇƭŀƴǘƤŘŀƴ 
ŜŘƛƴŘƛƐƛƴƛȊ ƎŜǊƛ 

bildirimlere göre
ǊŜǾƛȊŜ ŜŘƛƭƳƛǒ ǎǳƴǳƳ

1) Toplantı randevusu almak 
için

2) Toplantıda kullanmak 
için

3) Toplantı sonrası takip için 
yollamak üzere

¸ŀǘƤǊƤƳŎƤ {ǳƴǳƳǳ mǊƴŜƪƭŜǊƛ : Airbnb; Best 
Pitch Deck Examples on SlideShare; 
Mint.com Pre-Launch Pitch Deck

http://techcrunch.com/2011/12/30/startups-give-us-your-best-one-sentence-pitch/
http://video.foxbusiness.com/v/3890061/how-to-perfect-your-pitch
http://www.businessinsider.com/airbnb-a-13-billion-dollar-startups-first-ever-pitch-deck-2011-9
https://bitly.com/bundles/royrod/2
http://www.slideshare.net/hnshah/mintcom-prelaunch-pitch-deck


ÖzetYazınızdaOlmasıGerekenler

 ƛǊƪŜǘÖzeti: 1-2 cümleile ilk olarakne ȅŀǇǘƤƐƤƴƤȊƤŀƴƭŀǘƤƴ.

NedensizinǘŀƪƤƳƤƴƤȊbuƛǒƛyapabileceken uygunekip?: Teknikyeteneklerinizden ve
ǀƴŎŜƪƛ ƛǒdeneyimlerinizden bahsedin.

Bugüne kadarki ilerleme: MǸǒǘŜǊƛǎŀȅƤǎƤvegelirǘŀōƭƻƴǳȊǳ ǇŀȅƭŀǒƤƴΦ

Ürün: EkrangörüntüleriveƪƤǎŀdemo linki

Pazarlamave5ŀƐƤǘƤƳ: aǸǒǘŜǊƛƭŜǊŜ ƴŀǎƤƭ ǳƭŀǒŀŎŀƐƤƴƤȊƤ ŀƴƭŀǘƤƴ.

BirimCƛȅŀǘƭŀƴŘƤǊƳŀΥ aǸǒǘŜǊƛ ōŀǒƤƴŀ ·· ŎƛǊƻΦ 

PazartŀȅƤ: SektörōǸȅǸƪƭǸƐǸ, mevcutŦƤǊǎŀǘƭŀǊverakiplerden bahsedin.



GirişimciSunumTaslağıİpuçları

Å KendisunumunuzuȅŀǊŀǘƤƴve kendihikayenizibu taslakŘƻƐǊǳƭǘǳǎǳƴŘŀ
ǒŜƪƛƭƭŜƴŘƛǊƛƴ. 

Å Bu ƻƭƳŀǎƤ ƎŜǊŜƪŜƴ ōǀƭǸƳƭŜǊƛƴ ǾŜ ōƛƭƎƛƭŜǊƛƴ ōƛǊ ƭƛǎǘŜǎƛŘƛǊΦ  YŜƴŘƛƴƛȊŜ ƎǀǊŜ ǳȅŀǊƭŀȅƤƴΦ

Å¢ŀǎŀǊƤƳönemlidir! aŀǊƪŀƴƤȊƤsunumunuzaȅŀƴǎƤǘƤƴ.

Å Her sŀȅŦŀƴƤƴ ōŀǒƭƤƐƤ ƻ ǎŀȅŦŀȅƤ ǀȊŜǘƭŜƳŜƭƛŘƛǊ. 9ƐŜǊǘŜƪ ōŀǒƭƤƪǘŀ ǀȊŜǘƭŜȅŜƳƛȅƻǊǎŀƴƤȊ 
œƻƪ ŦŀȊƭŀ ōƛƭƎƛ ǇŀȅƭŀǒƳƤǒǎƤƴƤȊ ŘŜƳŜƪǘƛǊΦ

Å SunumunuzaƘŀȊƤǊƭŀƴƤǊƪŜƴbirçok defa provaȅŀǇƤƴ. 

Å{ǳƴǳƳ ǎƛȊƛƴ ǎǀȊŜƭ ƻƭŀǊŀƪ ŀƴƭŀǘǘƤƪƭŀǊƤƴƤȊƤ ŘŜǎǘŜƪƭŜȅƛŎƛ ƴƛǘŜƭƛƪǘŜ ƻƭƳŀƭƤŘƤǊ όǊŜǎƛƳΣ 
grafik, video, demo, vb).  SunumƛœŜǊƛƐƛileƪƻƴǳǒǘǳƪƭŀǊƤƴƤȊbirebirŀȅƴƤ
ƻƭƳŀƳŀƭƤŘƤǊ. 

Å¸ŀǘƤǊƤƳŎƤƭŀǊsunumlaraŘŜƐƛƭǒƛǊƪŜǘveƪƛǒƛƭŜǊŜȅŀǘƤǊƤƳyapar. 



GirişimciSunumu: PROBLEM/FIRSAT

tŀȊŀǊ ƛƘǘƛȅŀœƭŀǊƤ ƴŜƭŜǊŘƛǊΚ

ÅIƛƪŀȅŜƴƛȊƛƴ ōŀǒƭŀƴƎƤœ ƴƻƪǘŀǎƤ ōǳǊŀǎƤΦ 
4ǀȊŜŎŜƐƛƴƛȊ ǇǊƻōƭŜƳ(var olan veya 
ƻƭǳǒƳŀƪǘŀ ƻƭŀƴύ ǾŜȅŀ ōŜƭƛǊƭŜŘƛƐƛƴƛȊ 
ŦƤǊǎŀǘƤ ŀœƤƪça belirtin. 

Å«ǊǸƴǸƴǸȊǸƴ ƘƛƪŀȅŜǎƛƴƛ ŀƴƭŀǘƤƴ 
(Ürününüz neden üretildi?).
¸ŀǘƤǊƤƳŎƤƴƤƴ ǎƛȊƛƴ 
ǸǊǸƴǸƴǸȊŜκǎŜǊǾƛǎƛƴƛȊŜ ƻƭŀƴ ƛƘǘƛȅŀŎƤ ƛȅƛ 
ŀƴƭŀƳŀǎƤ ƭŀȊƤƳ.



GirişimciSunumu: ÇÖZÜM

«ǊǸƴκIƛȊƳŜǘ ƴŜŘƛǊΚ 5ŀƘŀ ǀƴŎŜ ōŜƭƛǊǘƛƭŜƴ ǇǊƻōƭŜƳƛ ƴŀǎƤƭ                       
çözmektedir?

Å9ƐŜǊ ŘƛƴƭŜȅƛŎƛ ƪƛǘƭŜ ƴŜ ȅŀǇǘƤƐƤƴƤȊƤ ŀƴƭŀƳƤȅƻǊǎŀ ǎǳƴǳƳǳƴǳȊǳƴ ƎŜǊƛ ƪŀƭŀƴƤƴƤ 
takip etmeyecektir.

Å̧ ŀǘƤǊƤƳŎƤ ǎƛȊƛƴ ǾŜǊŘƛƐƛƴƛȊ ōƛƭƭƎƛƭŜǊƛ ǇŀǊǘƴŜǊƭŜǊƛƴŜ ƪƻƭŀȅ ǾŜ ƘƤȊƭƤ ōƛǊ ǒŜƪƛƭŘŜ 
aktarabilmelidir.

Å9ƐŜǊ ōǳ ƪƤǎƤƳŘŀ ƎŜǊŜƐƛƴŘŜƴ ŦŀȊƭŀ Ǿŀƪƛǘ ƘŀǊŎŀǊǎŀƴƤȊ ǎǳƴǳƳŀ ƘŀƪƛƳ 
ƻƭƳŀŘƤƐƤƴƤȊ ƛȊƭŜƴƛƳƛ ǾŜǊŜōƛƭƛǊǎƛƴƛȊΦ

Å5ŜǘŀȅƭƤbilgileriΣ ƭƛƴƪƭŜǊƛ ǾŜ ŘŜƳƻƭŀǊƤekƪƤǎƳƤƴŀ ōƤǊŀƪƤƴΦ ¸ŀǘƤǊƤƳŎƤ ŘŀƘŀ 
ŦŀȊƭŀ ōƛƭƎƛ ŜŘƛƴƳŜƪ ƛǎǘŜǊǎŜ ōǳǊŀȅŀ ōŀƪŀŎŀƪǘƤǊΦ



GirişimciSunumu: EKİP

Ürününüzüveya hizmetinizi
ǎǳƴƳŀƪ ƛœƛƴ Ŝƴ ŘƻƴŀƴƤƳƭƤ ŜƪƛǇ 
ƻƭŘǳƐǳƴǳȊǳ ƛǎǇŀǘƭŀȅƤƴΦ

Å̧ ŀǘƤǊƤƳŎƤƭŀǊȅŀǊŀǘǘƤƐƤƴƤȊ 
ürün/teknolojikadarekipȅŀǇƤƴƤȊŀ
önemvermektedir.

Å ƛǊƪŜǘƛƴƛȊŘŜƪƛ3-4 anaƪƛǒƛŘŜƴve
ƎŜœƳƛǒ ŘŜƴŜȅƛƳƭŜǊƛƴŘŜƴ bahsedin.  

ÅEkibinizdekiƻƭŀǎƤeksikliklerdenve
gelecekƛǒŜŀƭƤƳƭŀǊŘŀƴbahsedin. 

Destek
Ekibi

TƪƛƴŎƛƭ
Ekip

Ana

Ekip



GirişimciSunumu: PAZAR

aǸǒǘŜǊƛƭŜǊƛƴƛȊ ƪƛƳκƴŜǊŜŘŜ?
IƛǘŀǇ ŜǘǘƛƐƛƴƛȊ ǇŀȊŀǊƤƴ ōǸȅǸƪƭǸƐǸ 
nedir?

ÅBÜYÜKLÜK önemlidir!
ÅIŜŘŜŦ ǇŀȊŀǊƤƴƤȊƤƴ ƴŜ ƪŀŘŀǊƤƴŀ ǎŀƘƛǇ 
ƻƭŘǳƐǳƴǳȊǳ ǾŜ ƴŜ ƪŀŘŀǊƤƴŀ ǎŀƘƛǇ ƻƭƳŀȅƤ 
ǇƭŀƴƭŀŘƤƐƤƴƤȊƤ ǘŀƴƤƳƭŀȅƤƴΦ
ÅbŜŘŜƴ ƳǸǒǘŜǊƛƭŜǊƛƴƛȊƛƴ ǎƛȊƛƴ 
ǸǊǸƴǸƴǸȊǸκǎŜǊǾƛǎƛƴƛȊƛ ƪǳƭƭŀƴŀŎŀƐƤƴŀ 
ƛƴŀƴƤȅƻǊǎǳƴǳȊΚ Bu konu özellikle yeni ürünler 
ƛœƛƴ ǾŜ ȅŜƴƛ ōƛǊ ǇŀȊŀǊŀ ƎƛǊƳŜƪǘŜ ƻƭŀƴ ǒƛǊƪŜǘƭŜǊ 
ƛœƛƴ ǀƴŜƳ ǘŀǒƤƳŀƪǘŀŘƤǊΦ
ÅTǎǘŀǘƛǎǘƛƪƭŜǊƎǀǎǘŜǊƛƴ ǾŜ ǾŀǊǎŀȅƤƳƭŀǊƤƴƤȊƤ 
ŀœƤƪƭŀȅƤƴΦ
Å¦ȅƎǳƴ ŘǳǊǳƳƭŀǊŘŀ ƳŀƪǊƻŜƪƻƴƻƳƛƪ ƻǊǘŀƳƤ 
ŀƴƭŀǘƤƴΦ

E

D

C

B

A



GirişimciSunumu: İŞ MODELİ

bŀǎƤƭ ƳǸǒǘŜǊƛ ƪŀȊŀƴŀŎŀƪǎƤƴƤȊ? bŀǎƤƭ ǇŀǊŀȅŀ œŜǾƛǊŜŎŜƪǎƛƴƛȊ?

ÅGelir modeliniz nedir?4ŀƭƤǒƳŀ ƳƻŘŜƭƛƴƛȊ ƴŜŘƛǊ? 

ÅVaka çŀƭƤǒƳŀǎƤǾŜȅŀ ǀǊƴŜƪƭŜǊƭŜ ǒƛǊƪŜǘƛƴƛȊƛƴ ǎǳƴŘǳƐǳ ŘŜƐŜǊ ǀƴŜǊmesini 
ƴŀǎƤƭ ƪŀǊǒƤƭŀŘƤƐƤƴƤ ŀœƤƪƭŀȅƤƴ.

ÅtŜǊŦƻǊƳŀƴǎƤƴƤȊƤ ƎǀǎǘŜǊŜƴ ǀƴŜƳƭƛ ōŀǒŀǊƤ ƎǀǎǘŜǊƎŜƭŜǊƛƴƛ ōŜƭƛǊǘƛƴ.

ÅCŀǊƪƭƤ ƛǒ ƪƻƭƭŀǊƤƴƤ ƴŜǘ ōƛǊ ǒŜƪƛƭŘŜ ƻǊǘŀȅŀ ƪƻȅǳƴΦ



GirişimciSunumu: RAKİPLER

Rakipler kim ve siz neden onlardan daha iyisiniz?
ÅwŜƪŀōŜǘ ŀǾŀƴǘŀƧƭŀǊƤƴƤȊŀ ƻŘŀƪƭŀƴƤƴΦ
ÅwŜƪŀōŜǘ ƻǊǘŀƳƤƴŘŀƴ ƴŀǎƤƭ ŦŀǊƪƭƤƭŀǒǘƤƐƤƴƤȊƤ ƎǀǎǘŜǊƛƴΦ
Å9ƐŜǊ ƳǸƳƪǸƴǎŜ ƳǸǒǘŜǊƛ ǊŜŦŜǊŀƴǎƭŀǊƤ ŜƪƭŜȅƛƴΦ
ÅwŜƪŀōŜǘƛƴ ƻƭƳŀǎƤ ǇŀȊŀǊƤƴ ǇƻǘŀƴǎƛȅŜƭƛƴƛ ŘƻƐǊǳƭŀȅŀōƛƭƛǊ; ǳƴǳǘƳŀȅƤƴönemli olan 
ŦƛƪǊƛ ƴŀǎƤ ǳȅƎǳƭŀŘƤƐƤƴƤȊŘƤǊΦ

Siz(Buraya Logonuzu Koyun)

RakipA

RakipB

RakipC

RakipD

ωOnline 9ǊƛǒƛƳ

ω100Lokasyon

ω5 Lokasyon

ω50% ŘŀƘŀ ȅŀǾŀǒ ƘƛȊƳŜǘ

ωLokasyon Yok

ω100% ŘŀƘŀ ȅŀǾŀǒ ƘƛȊƳŜǘ

ωLokasyon Yok

ω100% ŘŀƘŀ ȅŀǾŀǒ ƘƛȊƳŜǘ

ωLokasyon Yok

ω100% ŘŀƘŀ ȅŀǾŀǒ ƘƛȊƳŜǘ



GirişimciSunumu: FİNANSALLAR

 ǳ ŀƴŀ ƪŀŘŀǊ ƴŜƭŜǊƛ ōŀǒŀǊŘƤƴƤȊ?
DƛǊƛǒƛƳ {ŜǊƳŀȅŜǎƛ ǒƛǊƪŜǘƭŜǊƛΣ ǒƛǊƪŜǘƭŜǊƛƴ ǎŀŘŜŎŜ ǘŜƪ ōƛǊ ŀƴƤƴƤ ŘŜƐƛƭ ƎŜƭƛǒƛƳƛƴƛ ƎǀǊƳŜƪ ƛǎǘŜǊƭŜǊΦ  ƛǊƪŜǘƛƴƛȊƛƴ 
ǇǊƻŦƛƭƛƴŜ ǾŜ ƎǸœƭǸ ȅŀƴƭŀǊƤƴŀ ƎǀǊŜ ŀǒŀƐƤŘŀƪƛ ōƛƭƎƛƭŜǊƛ ŜƪƭŜȅŜōƛƭƛǊǎƛƴƛȊΥ
Å3-5 senelik finansal projeksiyonlar
ÅDŜƭƛǊ ŘŀƐƤƭƤƳƤ κDŜƭƛǊƛƴ ōǸȅǸƳŜ ƻǊŀƴƤ(Büyümenin nedenlerini gösterebilirsiniz)
ÅEBITDA /  EBITDA % (.ǳ ƻǊŀƴƭŀǊ ȅŀǘƤǊƤƳŎƤȅŀ ȊŀƳŀƴ ƛœƛƴŘŜ Ŧƛƴŀƴǎŀƭ ǇŜǊŦƻǊƳŀƴǎƤƴƤȊƤƴ ƴŀǎƤƭ ƎŜƭƛǒǘƛƐƛ 
ƘŀƪƪƤƴŘŀ ōƛƭƎƛ ǾŜǊŜŎŜƪǘƛǊ)
Å{ŜǊƳŀȅŜ ǘǸƪŜǘƳŜ ƘƤȊƤ/ Maliyet/ aŀƭƛȅŜǘ 5ŀƐƤƭƤƳƤ
Åbŀƪƛǘ !ƪƤǒƤ
Å¦ƴǳǘƳŀȅƤƴ: Finansal projeƪǎƛȅƻƴƭŀǊƤƴƤȊ(Finansal durumunuza oranla) ǀȊŜǘ ōƛǊ ǎŜǾƛȅŜŘŜ ƻƭƳŀƭƤŘƤǊ.

TǎǘŀǘƛǎǘƛƪKategori1 Kategori2 Kategori3 Kategori4

Kategori1 2 3 4 5

Kategori2 3 3 4 5

Kategori3 4 4 4 5

Kategori4 5 5 5 5

0

1

2

3

4

5

6

Category 1 Category 2 Category 3 Category 4

Kategori



GirişimciSunumu: YATIRIM

bŜ ƪŀŘŀǊ ȅŀǘƤǊƤƳŀ ƛƘǘƛȅŀŎƤƴƤȊ ǾŀǊ ǾŜ ōǳ 
ȅŀǘƤǊƤƳƭŀ ƴŜƭŜǊ ȅŀǇŀŎŀƪǎƤƴƤȊΚ

ÅtŀǊŀȅŀ ƴŜŘŜƴ ƛƘǘƛȅŀŎƤƴƤȊ ǾŀǊΚ bŜŘŜƴ ǒƛƳŘƛΚ ¸ŀǘƤǊƤƳƤ ƴŀǎƤƭ 
ƪǳƭƭŀƴŀŎŀƪǎƤƴƤȊΚ

Å ƛǊƪŜǘƛ ŀƴƭŀƳƭƤ ōƛǊ ŀǒŀƳŀȅŀ ǳƭŀǒǘƤǊƳŀƪ ƛœƛƴ ŘƻƐǊǳ ƳƛƪǘŀǊƤ 
ƛǎǘŜŘƛƐƛƴƛȊƛ ƎǀǎǘŜǊƛƴΦ

ÅhŘŀƐƤƴƤȊƤ œƤƪƤǒ ǎǘǊŀǘŜƧƛƴƛȊ ǸȊŜǊƛƴŜ ƪǳǊƳŀȅƤƴΦ {ǳƴǳƳǳƴǳȊ 
ōŀǒŀǊƤƭƤ ōƛǊ ǒƛǊƪŜǘ ƪǳǊƳŀƪ ǸȊŜǊƛƴŜ ƻƭƳŀƭƤΣ ōƛǊƛƭŜǊƛƴŜ 
ǎŀǘŀōƛƭŜŎŜƐƛƴƛȊ ōƛǊ ǒƛǊƪŜǘ ȅŀǊŀǘƳŀƪ ǸȊŜǊƛƴŜ ƻƭƳŀƳŀƭƤŘƤǊΦ

Å¸ŀǘƤǊƤƳŎƤ ǒǳ ŀƴŘŀ ȅŀǘƤǊƤƳ ȅŀǇƳŀǎƤƴƤƴ ŀŎƛƭƛȅŜǘƛƴƛ ƘƛǎǎŜǘƳŜƭƛΣ 
ȅŀǘƤǊƤƳƤƴ ƎŜǊœŜƪƭŜǒƳŜƳŜǎƛƴƛ ƪŜƴŘƛǎƛ ƛœƛƴ ƪŀœƤǊŀŎŀƪƭŀǊƤ ōƛǊ 
ŦƤǊǎŀǘ ƻƭŀǊŀƪ ƎǀǊƳŜƭƛŘƛǊΦ TŘŜŀƭ ƻƭŀǊŀƪ ōǳ ŀŎƛƭƛȅŜǘ ƳǸǒǘŜǊƛ 
ƻŘŀƪƭƤ ƻƭƳŀƭƤŘƤǊΦ ό ƛǊƪŜǘ ƻŘŀƪƭƤ ŘŜƐƛƭύ.

Å¦ƴǳǘƳŀȅƤƴ: ̧ ŀǘƤǊƤƳŎƤƭŀǊ ǎƛȊŜ ǇŀǊŀŘŀƴ ŘŀƘŀ ŦŀȊƭŀǎƤƴƤ 
sunabilirler.
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.ǳ ǎŀȅŦŀƭŀǊ ȅŀǘƤǊƤƳŎƤƴƤƴ ōŀǒƪŀ ǎƻǊǳƭŀǊƤ ƻƭƳŀǎƤ ŘǳǊǳƳǳƴŘŀ 
ƳŜǾŎǳǘ ǎǳƴǳƳǳƴǳȊŀ Ŝƪ ƻƭŀǊŀƪ ǎǳƴŀōƛƭŜŎŜƐƛƴƛȊ ŘŀƘŀ ŘŜǘŀȅƭƤ 
bilgileri içermelidir.

ÅÖrnek: Vaka analizleri, önemli sektör istatistikleri, ürün veya finansal 
ōƛƭƎƛƭŜǊ ƘŀƪƪƤƴŘŀ ŘŀƘŀ ŘŜǘŀȅƭƤ ōƛƭƎƛ. 
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Link

Mastering the VC 
GameςJeffrey

Bussgang

http:// www.slideshare.net/bu
ssgang/

How To Perfect Your 
Pitch;- foxbusiness

http:// video.foxbusiness.com/
7761734/?category_id=1292d
14d0e3afdcf0b31500afefb927
24c08f046

Raising Venture 
CapitalςBoth Sidesof

The Table

http:// www.bothsidesofthetab
le.com/pitching-a-vc/

Startups: Give Us 
Your Best One-
SentencePitchς
techcrunch

http:// techcrunch.com/2011/
12/30/startups-give-us-your-
best-one-sentence-pitch/

Understanding 
Venture Capital 
(DFJ)- Simonolson

http:// www.slideshare.net/sim
onolson/understanding-
venture-capital

How to tell your 
story in 2-4 minutes 
and win
- venturebeat

http:// venturebeat.com/2012/
01/05/how-to-tell-your-story-
in-2-4-minutes-and-win/

Venture Capital 
Fundraising 
Methodology-

Ihmedved

http:// www.slideshare.net/ jh
medved/venture-capital-101 Örnek sunumlar: Airbnb; 

Best Pitch Deck Examples on SlideShare; 
Mint.com Pre-Launch Pitch Deck; Roamler; 
Zooppa;

Önerilen Kaynak Linkleri

http://www.slideshare.net/bussgang/
http://video.foxbusiness.com/7761734/?category_id=1292d14d0e3afdcf0b31500afefb92724c08f046
http://www.bothsidesofthetable.com/pitching-a-vc/
http://techcrunch.com/2011/12/30/startups-give-us-your-best-one-sentence-pitch/
http://www.slideshare.net/simonolson/understanding-venture-capital
http://venturebeat.com/2012/01/05/how-to-tell-your-story-in-2-4-minutes-and-win/
http://www.slideshare.net/jhmedved/venture-capital-101
http://www.businessinsider.com/airbnb-a-13-billion-dollar-startups-first-ever-pitch-deck-2011-9
https://bitly.com/bundles/royrod/2
http://www.slideshare.net/hnshah/mintcom-prelaunch-pitch-deck
http://www.roamler.com/
http://zooppa.com.br/

